g 2022
DVGW gat| wa@
KONGRESS N

Prasenz zeigen.

Auf dem Leitkongress
der Energie- und
Wasserwirtschaft

18. -19. Oktober 2022,

Berlin und online

A

www.gat-wat.de



gatlwa@

2022

gat wa@
Erreichen Sie Ihre Zielgruppe 2
Werden Sie Partner der gat | wat 2022!

Nach erfolgreicher Durchfiihrung der gat | wat 2021 als Hybrid-Event
wird auch in 2022 das gewohnte Prasenzangebot durch virtuelle
Vortrags,- Workshop- und Prasentationsangebote erganzt. Inre Kunden
konnen sich ihr eigenes Programm tberschneidungsfrei zusammen-
stellen. Die virtuellen Angebote werden (iber unsere professionelle
B2B-Plattform bereitgestellt.

Treffen Sie lhre Zielgruppe vor Ort:

Vorstand/

© Energie-, Gas- und Wasserversorgung Geschaftsfiihrer

© Stadtwerk_e Proje_ktmar]ager/
© Netz.betrelber. S Mitarbeiter
© Speicherbetreiber Ltd. Angestelite
© Industrieunternehmen

© Anlagenbauer & Anwendungstechnik
© Ingenieurburos und Dienstleister

© Forschung und Verbande

Der Treffpunkt der Energie-
und Wasserwirtschaft seit
itber 70 Jahren

Sonstige

Wen erreicht der DVGW? 'iii A
Facts & Figures 13.351 2.128 73% 91%

Mitglieder gesamt Versorgungsunternehmen des Trinkwassers in Deutschland der Gasnetzbetreiber
wird von DVGW-Mitgliedern in Deutschland sind
Quelle: DVGW bereitgestellt. DVGW-Mitglieder

Fotos: © Nicolas Det www.nicolas-det.eu, © Bildschon GmbH/Maelsa




In 2022 findet die gat | wat turnusmaBig als Kongress
in Berlin statt.

Sichern Sie sich eine der wenigen Prasentations-
madglichkeiten und prasentieren Sie Ihr Unternehmen
exklusiv im Branchenumfeld.

Business Counter

@ Digitale Verlangerung mit unserer
professionellen Onlineplattform:

Erreichen Sie neue Zielgruppen unabhangig von Ort und Zeit — auch im
Vorfeld und Nachgang der Veranstaltung

Branchenexpertise so, wie Sie es wollen: Mischen Sie Live-Sessions und
virtuelle Produktprasentationen

Veroffentlichen Sie lhr Unternehmensprofil auf unserer Onlineplattform und
binden Sie verschiedene Medien, wie PDF Dokumente oder Videos ein
Generieren Sie mehr Leads und eine hohere Reichweite

Sparen Sie Reise- und Ubernachtungskosten fiir Ihre Mitarbeiter

Ihre Mdglichkeiten im
Vienna House Andel’s Berlin

‘ E h Kongressbereich

Networking Area

EN BN &2

gat\wa@ 0 KB

gat/wat Eventbereich, EG



Hauptsponsor
Platin Sponsor
Gold Sponsor
Silber Sponsor

paneldiskussion:

Versorgung im Zeichen des Klimawandels

Business Counter

Kaffeebar | Candy Bar/Brainfood | Lanyard/Namensschild
Stuhlhussen | Lunch | Abendveranstaltung
WLAN | Workshop | Networking

Akkuladestation | Sampling

DVGW Wasser-Impuls

DVGWEnergie-Impuls & sy
© Gasals 3. Saule der o
Energiewende i
© Molekile & Elektronen © Entrage
© Regehwerk

@ Zukunft

Stefanie Tieves
Leitung Marketing
Telefon: +49(0)228 9188 789
E-Mail; stefanie.tieves@dvgw-kongress.de

Fotos: © Nicolas Det www.nicolas-det.eu, © Bildschon GmbH/Maelsa



SPONSORENPAKETE

© EXKLUSIV: Nur 1x buchbar
Hauptsponsor

Immer ganz vorne: Auf den Broschiiren, online und vor Ort -
lhr Unternehmen wird immer als erstes wahrgenommen.

Einige Highlights:

© Teilnahme an einer Diskussionsrunde im Kongress

© 1/1 Anzeige im energielwasser-praxis Sonderheft zur
gat | wat 2022

© Logoprasenz auf allen veranstaltungsrelevanten Medien

© Logoprasenz auf Sponsoring-Wall

© Logoprasenz auf Willkommensbanner

© Business Counter auf der gat | wat Networking Area,
siehe S.7

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform ‘;‘

© Exponierte Werbeflachen

© 10 Kongresstickets

60.000 EUR*

*zzgl. MwSt. | Fotos: © Nicolas Det www.nicolas-det.eu, © Bildschén GmbH/Maelsa




SPONSORENPAKETE

Platin Sponsor

mit Business Counter

© Positionieren Sie lhre Inhalte mit einem Beitrag im
offiziellen Kongressprogramm

© Individuelle Abstimmung mit dem
Konzeptions-Team

© Business Counter auf der gat | wat Networking Area,
siehe S.7

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform |;|

© Hervorgehobene Darstellung als Platin Sponsor

© 5 Kongresstickets

30.000 EUR*

*zzgl. MwSt. | Fotos: © Nicolas Det www.nicolas-det.eu, © Bildschén GmbH/Maelsa

Gold Sponsor

mit Business Counter

© Business Counter auf der gat | wat Networking Area,
siehe S. 7

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform Q

© Darstellung als Gold Sponsor

© 2 Kongresstickets

15.000 EUR*
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Silber Sponsor

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform ‘;l

© Darstellung als Silber Sponsor

© 1 Kongressticket

5.000 EUR*




ERHOHEN SIE IHRE SICHTBARKEIT

Business Counter
Exklusive Prasenz fiir Haupt-, Platin- und Gold-Sponsoren

Nutzen Sie die Maglichkeit sich und Ihr Unternehmen Ihre Vorteile:
mit einem exklusiven Business Counter auf der gat | wat

. . . © Exklusivitat durch begrenzte Prasentationsflachen
Networking Area zu prasentieren.

© Einheitliches Standkonzept durch den Veranstalter
© Keine Kosten flir eigenen Standbau und Mobiliar
© Personlicher Kontakt zu allen Kongressteilnehmern

Das Upgrade fiir lhren Auftritt:

Ein zusatzliches Mobiliar, wie
z. B. ein Bildschirm ist frei wahlbar.
Weitere Zusatzleistungen sind
gegen Aufpreis dazu buchbar.

Volliflachiger Druck
fiir Ihre Botschaft Nur 6 Prasentationsflachen verfiigbar!

[ —



ERHOHEN SIE IHRE SICHTBARKEIT

© EXKLUSIV: Nur 1x buchbar

Gastgeber der
Kaffeebar

© Exklusiv in der Networking Area

© Kaffeemaschinen, 2 Tage

© Tee- & Kaffeespender

© Servicekrafte

© Bio-Pappbecher mit Inrem Logo

© Platzierung von 2 Rollups neben der Kaffeebar

© Logoprasenz als Pausen-Partner auf Kongress-Chart

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform ;‘

© Hervorgehobene Darstellung als Partner

© 1 Kongressticket

25.000 EUR*

*zzgl. MwSt. | Fotos: © Nicolas Det www.nicolas-det.eu, © Bildschén GmbH/Maelsa

© EXKLUSIV: Nur 1x buchbar

Candy Bar/
Brainfood Sponsor

© Exklusiv SiiBigkeiten/Chips in der Networking Area

© Branding der Candy Bar

© Ihr Logo auf den SiiBigkeiten Tiitchen

© SiiBigkeiten/Chips, Bar, Ausstattung und
Auf-/Abbau inkludiert

© Platzierung von 2 Rollups neben der Bar

© Logoprasenz als Pausen-Partner auf Kongress-Chart

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform ‘;‘

© Hervorgehobene Darstellung als Partner

© 1 Kongressticket

10.000 EUR*

© EXKLUSIV: Nur 1x buchbar

Namensschild
Sponsor

© Jeder Teilnehmer tragt Ihr Logo!

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform ‘;‘

© Hervorgehobene Darstellung als Partner

© 1 Kongressticket

13.000 EUR*




ERHOHEN SIE IHRE SICHTBARKEIT

© EXKLUSIV: Nur 1x buchbar

Stuhlhussen Sponsor

© Jeder Stuhl in den Kongressraumen der gat und wat
trégt ihr Logo!

© Inkl. Produktion/Druck/Handling

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform |;|

© Hervorgehobene Darstellung als Partner

© 1 Kongressticket

13.000 EUR*

A
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KONGRESS

*zzgl. MwSt. | Fotos: © Nicolas Det www.nicolas-det.eu, © Bildschén GmbH/Maelsa

© EXKLUSIV: Nur 1x buchbar

Lunch Sponsor

© Branding im Lunch Bereich

© Platzierung von 2 Rollups im Lunch Bereich

© Branding der Menii-Karten

© lhr Logo in der Programmbroschiire bei den Lunch
Pausen

© Logoprasenz als Pausen-Partner auf Kongress-Chart

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform l;|

© Hervorgehobene Darstellung als Partner

© 2 Kongresstickets

25.000 EUR*

© EXKLUSIV: Nur 1x buchbar

Gastgeber der
Abendveranstaltung

© Mehr Aufmerksamkeit geht kaum: Alle Teilnehmer
nehmen Sie als Gastgeber wahr

© Hightable: Separater Tisch mit eigener Bedienung flir
Sie und Ihre 15 Ehrengéste (inkl. Kongressticket)

© Hervorhebung lhres Unternehmens in der
Programmbroschiire sowie vor Ort

© Nennung mit dem Hauptsponsor auf allen
Aussendungen

© Beitrag im Kongress (nach Abstimmung) mit Hinweis
auf Sie als Gastgeber der Abendveranstaltung

© Branding der Menii-Karten und Servietten

© BegriiBungs-Cocktail wahrend lhrer BegriiBungsrede

© Branding vor Ort durch Banner neben der Biihne sowie
Gobos im Eingangsbereich

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform |;|

© 1 Kongressticket

Preis auf Nachfrage




ERHOHEN SIE IHRE SICHTBARKEIT

© EXKLUSIV: Nur 1x buchbar

Digital Partner WLAN

© Nennung in Teilnehmerinformationen vor Ort

© Hervorhebung im Programmheft vor Ort

© Logoprasenz als Digital Partner WLAN auf
Kongress-Chart

© Alle technischen Leistungen inkludiert

8.000 EUR*

*zzgl. MwSt. | Fotos: © iStock.com/skynesher

Workshop Partner

© lhr Workshop live vor Ort (inkl. Raum, Technik,
Raumbetreuung fiir 30 Personen) oder (iber unsere
Onlineplattform (inkl. technische Umsetzung und
Betreuung)

© Ihre Zielgruppe 60 Minuten lang konkret zu Ihrem
Thema

© Leadgenerierung (DSGVO konform)

© Ankiindigung in der Broschiire und Newsletterbeitrag

© Individuelle Abstimmung mit dem Konzeptions-Team

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform ‘;|

© Hervorgehobene Darstellung als Partner

© 1 Kongressticket

15.000 EUR*

Networking Lounge

© Alle Teilnehmer nehmen Sie als Lounge Sponsor wahr

© Fiir ausreichend Abstand ist gesorgt

© Inkl. Fldche und Nebenkosten

© Inkl. Branding und Mobiliar

© Inkl. regelméBiger Reinigung der Kontaktflachen

© Platzierung von 2 Rollups in der Networking Lounge

© Logoprasenz als Pausen-Partner auf Kongress-Chart

© Logo im Kongressprogramm

© Logo auf Veranstaltungswebseite

© Logo auf Sponsoring-Wall

© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform ‘;‘

© Hervorgehobene Darstellung als Partner

© 1 Kongressticket

35.000 EUR*



2 Akkuladestationen inkl. Branding und Auf-/Abbau
Platzierung am Kongress Eingang und in der
Networking Area

Logo im Kongressprogramm

Logo auf Veranstaltungswebseite

Logo auf Sponsoring-Wall

Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform ;l
Hervorgehobene Darstellung als Partner

1 Kongressticket FAKKUMAT

A
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*zzgl. MwSt. | Fotos: © Nicolas Det www.nicolas-det.eu, © Bildschon GmbH/Maelsa

Verteilung von Give-Aways oder Flyern
(Hostessen sind gegen Aufpreis dazu buchbar)
Logo im Kongressprogramm
Logo auf Veranstaltungswebseite
Logo auf Sponsoring-Wall
© Unternehmensprofil mit Kontaktdaten und Einbindung
verschiedener Medien auf Onlineplattform |;|




Folgende Unternehmen waren u. a. bereits auf der gat | wat als Partner vertreten:

DEW 'M:QtLEQ* L Esderss s~cesec  Honeywell  BRrconsom ontras
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Instruments

Vielfaltige Moglichkeiten —

= Gemeinsam finden wir heraus, wie wir das Besondere Ihres
ffg Unternehmens mit einem Partnerpaket hervorheben.
Ich freue mich auf Ihren Anruf oder |hre E-Mail!

Stefanie Tieves
Leitung Marketing
Telefon: +49(0)228 9188 789
) oo Veranstalter
E-Mail: stefanie.tieves@dvgw-kongress.de DVGW Kongress GmbH info@dvgw-kongress.de
Josef-Wirmer-Str. 1-3 www.dvgw-kongress.de
53123 Bonn

Fotos: © Nicolas Det www.nicolas-det.eu, © Bildschon GmbH/Maelsa
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